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c Présentation du mouvement

https://lwww.youtube.com/watch?v=ToMIiAJjaAA



c Un réseau national

2 500 adhérents

15 associations régionales
70 associations locales

92 ans d’existence

1 fédération métier
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c Les 3 objectifs du mouvement R ﬁ.‘ﬁ

Capable dattirer les meilleurs talents

W Valoriser nos métiers au sein d’une f|||ere d’excellence

0
_@ Renforcer I'attractivité de la fonction commerciale
Pour faire reconnaitre son réle majeur au service de léconomie en développant F'intelligence commerciale

Q Accompagner la transformation de la fonction commerciale
o Iere numeérique en investissant le champ de la prospective

DCF

Le talent commercial
en mouvement




c Les 3 piliers de I'intelligence commerciale

SAVOIR

Expertise technique

Pour créer de la valeur ajoutée pour les clients

SAVOIR-FAIRE SAVOIR-ETRE

Efficience Intelligence

opérationnelle émotionnelle

Pour maximiser la Pour se connecter a

B performance autru
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c Nos événements DCF Cote d’Azur

Soirée mensuelle DCF Cote d’Azur : 11 événements / an

Café CODEV’ DCF : chaque ler vendredi du mois (en visio. ou présentiel)
Matinale de la Performance Commerciale : en partenariat avec 'UPEO6

Déjeuner DCF : chaque mois, a la découverte d'un membre DCF a I'affiche
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LES TROPHEES DE
LA PERFORMANCE
COMMERCIALE

2023
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DCF AWARDS : LES TROPHEES DE LA PERFORMANCE COMMERCIALE

« Mettre en lumiere des entreprises qui valorisent la fonction commerciale
et développent l'intelligence commerciale »
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DCF CHALLENGE EST LA REFERENCE DE L’EXCELLENCE COMMERCIALE AUPRES DES
ETUDIANTS DEPUIS PLUS DE 60 ANS.

PRESENTATION DU CONCOURS

> Pour les étudiants en formation commerciale

» Concours qui permet aux étudiants de travailler sur des problématiques réelles, concréetes et actuelles
proposées par des entreprises a dimension nationale voire internationale

Y

Durant pres de huit mois avec 5 épreuves

A\

En bindbme de catégorie Bac +2/3 ou Bac +4/5

A\

Révéler leur talent commercial au moyen des trois piliers de lintelligence commerciale que sont
I’expertise métier, I'efficience opérationnelle et I'intelligence émotionnelle




c Congreés DCF national 2024

DU 23 AU 25 MAI 2024

CONGRES

SAINT-MALO
BRETAGNE

* Du 23 au 25 mai 2024 a Saint-Malo HOR'ZON

LES CLES D'UNE PERFORMANCE COMMERCIALE RESPONSABLE

* Theme : « Horizon : les clés d’'une performance
commerciale responsable »

Dirigeants
Inscrivez-vous sur Commerciaux

CONGRESDCF.FR de France

s Malakoff
“w humanis é SQIEESGNE
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» Cote d’Azur

Adhésion DCF Cote d’Azur 2024 :
Membre actif (11 événements compris) = 750€

Membre premium (11 événements compris + possibilité de se faire
représenter par un autre salarié de sa société) = 860€

Membre DCF Junior (événements en supplément) = 90€

Membre DCF Senior = 360€

Vous souhaitez donner de la visibilité a votre entreprise ?
Devez partenaire DCF Céte d’Azur !

Adhésion 2024 + votre entreprise partenaire d’un événement = 1500€

Adhésion 2024 + votre entreprise partenaire annuel = 3000€
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